
第 1 页 / 共 2 页

江浙沪声波部件传感器展会路演

生成日期: 2025-10-27

鉴于传感器及相关物联网应用的广阔市场前景，“中国（上海）国际传感器技术与应用展览会”，以“齐
聚感知中心，共谋产业发展”为主题，以“高峰论坛+展览展示+投资洽谈”为形式，广邀相关部门主管部门、
国内外有名传感器、物联网应用厂商、系统整机企业、科研机构、投资机构等，就上述热点和焦点问题展开深
入交流，共同探讨全球传感器、中国物联网应用产业的现在与未来、挑战与机遇。展会是业内人士集中的场合，
适当的品牌推广是非常有必要的，比如入口处的大幅海报、主通道的悬挂广告、走廊的精品展示柜、论坛演讲、
走秀等等。展会是业内人士集中的场合，适当的品牌推广是非常有必要的。江浙沪声波部件传感器展会路演

好的展会策划方案能让企业有与众不同的效果，能够吸引许多的参展商才是目的。会展搭建对于一场展会
来说，是一个展会对外展示的“窗口”。展览会的设计和外观必须完美，以使展览占据市场的一席之地。对于
展览策划而言，它不是更豪华，更成功，这是一个错误的标准。而且，展会的参观者还会利用这个机会对各个
参展商进行比较。因此，展览会是一个让参展商展示自身形象和实力的好机会。在展会上接触到合格客户后，
后继工作量也会变少。传感器展会通过精研传感器科技、精化传感器生产进一步占领传感器产业发展高地，在
传感器及传感测控技术领域的发展成果与技术突破，获得行业客户及相关科研工作者的高度赞赏。江浙沪声波
部件传感器展会路演展会在传统营销理论中只是市场推广的手段之一。

企业参加的展会具有客流、信息流、资金流等高度集中的优势，让企业能够取长补短，提升企业自身的竞
争力，创造良机，待机而发。销售产品有些注重于网络营销，有些是线下营销，现在携带着自己的产品上门非
常少，展会就可以带着自己的产品现场面对面的与潜在客户交流，演示产品、感受服务的较好方式，低成本接
合作客户，参加展览会是较有效的方式。相关数据显示：根据调查显示，利用展览会接触客户的平均成本只为
其他方式接触客户成本的10%，结识大量潜在客户，展会中可以很好的与客户洽谈，与客户搞好关系，参展商也
是可以做到这一点。

展会(Exhibition，Trade Fair)是为了展示产品和技术、拓展渠道、促进销售、传播品牌而进行的一种宣传
活动。 在中文里，展览会名称有博览会、展览会、展览、展销会、博览展销会、看样订货会、展览交流会、交
易会、贸易洽谈会、展示会、展评会、样品陈列、庙会、集市、墟、场等等。展览会名称虽然繁多，其基本词
是有限的，比如英文里的fair，exhibition，exposition，show中文里的集市、庙会、展览会、博览会。其他名
称都是这些基本词派生出来的，譬如互联网时代就相应产生了网上展会，也有了网络展览馆。展览会是推荐形
象的一种常规性公共关系活动。

展会在传统营销理论中只是市场推广的手段之一，随着其内容、功能、形式和内涵的不断发展，与其它方
式相比，展会在企业市场营销战略中的地位重新得到认识：建立客户关系。展会是行业生产商、经销商和贸易
商等进行交流、沟通和商业促进的平台。专业性展会是其所体现行业的缩影，在某种程度上甚至就是一个市场，
企业可以在展会中建立并维持与利益相关者的关系，结识大量潜在客户，融洽客户关系，建立在市场中的企业
整体形象。大多数展会通常都会吸引众多媒体的关注，利用媒体进行宣传是参展商难得的机会。展会活动的基
本形式是会议、展览会、博览会、交易会、展销会、展示会等，世界博览会为典型的会展活动。狭义展会活动
指展览会和会议；广义的会展是会议、展览会和节日活动的统称。展会可以向参观者展示的机会，可以获得投
资、合作等机会。江浙沪声波部件传感器展会路演
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展览会的“体验价值”，表现在展览会的聚集人气功能。江浙沪声波部件传感器展会路演

如何选择展会设计公司？1、多年经验，展览设计公司的经验是非常重要的。2、经营理念，经营理念的不
同，会产生不同的结果，有价格的公司，也有公司做质量，有企业做品质，司创展览做的是共赢，让用户使用
合适的钱，产生较大的效益是精明的业务理念。3、专业性，由于展览设计在进步，如果企业还在作以前的东西，
那么他会落后，现在各种新兴的先进技术，那么企业必然要进行专项研究这些。4、公司实力，公司实力也是非
常重要的一个部分，因为这个决定着整个设计或者是搭建的好坏，了解一个展览公司的实力的方法比较多，蕞
便捷的一个就是看他近期所做的一些展览案例，在案例的细节上是可以发现很多问题的，如果细节问题都处理
的非常不错的话，这家公司的实力肯定是无需置疑的。江浙沪声波部件传感器展会路演


